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WILLKOMMEN

LIEBE KUNDINNEN
UND KUNDEN,

schén, dass Sie den Weg zu dieser Bildungsiibersicht gefunden haben.
Die Augenoptik ist ein Berufsfeld, das so viel Leidenschaft, Prazision und
Menschlichkeit vereint — und genau deshalb bietet es unzahlige Chancen,
sich weiterzuentwickeln und neue Wege zu gehen.

Hiermit moéchte ich Sie einladen, sich Zeit fiir sich selbst und lhre berufliche
Zukunft zu nehmen. Vielleicht entdecken Sie eine Weiterbildung, die perfekt

zu lhnen passt, vielleicht wachst eine Idee, die Sie schon lange begleiten wollen.

Jeder Schritt, den Sie in lhre Qualifikation investieren, starkt nicht nur
lhre fachlichen Fahigkeiten, sondern auch Ihre Freude an unserem schénen
Handwerk.

Ich wiinsche lhnen viel Inspiration beim Blattern, Mut flir neue Schritte

und vor allem Begeisterung fiir alles, was Sie auf Ihrem Weg in der Augenoptik
noch erwartet.

Mein Team, lhre betreuenden AuBendienstmitarbeiter und unsere externen
Experten stehen lhnen zur Seite, um Sie dabei zu unterstitzen, Ihre Kundinnen
und Kunden nachhaltig zu begeistern.

Begeisterte Kunden kommen gerne wieder und bringen Neue mit.

Ich freue mich, Sie in einem unserer Trainings willkommen zu heiBen!

Herzliche GruBe,

Markus Lorenz
Leitung Rodenstock Akademie
und Professional Training Services DACH
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INHOUSE TRAINING — PRODUKTWISSEN

PRODUKTWISSEN
VERTIEFEN

Nach dieser Schulung haben Sie einen guten Uberblick tber die verschiedenen Glas-
kategorien und deren Unterschiede. Sie wissen, welche Faktoren die Leistung

des Brillenglases beeinflussen und auf welche Kriterien Sie bei der Glasauswahl
achten sollen. Sie lernen unsere biometrisch intelligenten Gléser kennen,

deren Technologie zu verstehen und erhalten praktische Tipps zur Anwendung.

INHALT

¢ Glaskategorien
B.I.G. VISION®, Gleitsicht, Nahkomfort, Standard

e Beschichtungen und Farben
LayR, X-tra Clean, ColorMatic®

¢ Technologie hinter dem Produkt

¢ Anwendungsbereiche

¢ Praktische Tipps & Tricks

IHR NUTZEN MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN
M Uberblick Portfolio |Zf Professionelle Beratung
M Fundierte Produktkenntnisse |Zf Hochwertiges Produkt

M Beratungssicherheit |Zf Individualisiertes Glas

M Anstieg Zusatzverkauf und |Zr Hohe Zufriedenheit mit Service und Produkt
Durchschnittspreis

ZIELGRUPPE DAUER UND PREISE

Alle, die neu mit Rodenstock zusammenarbeiten Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!
oder ihr Wissen auffrischen mochten. Online 2 Stunden — unser Preis fiir Sie: 199,-€*

*Interne Rodenstock Kundenanalyse 2024

INHOUSE TRAINING — DNEye®

EINZIGARTIG SEIN
MIT DNEye®

Nach dieser Schulung sind Sie in der Lage die DNEye® Scanner Messergebnisse zu
interpretieren und individuelle biometrische Glaser zu bestellen. Sie haben einen guten
Uberblick tiber das Gerat mit seinen verschiedenen Screening-Modulen und weiter-
fiihrenden Dienstleistungen, wie z. B. der Telemedizin. In praktischen Ubungen haben
Sie Ihr Wissen gefestigt und kdnnen dieses im Tagesgeschaft gewinnbringend einsetzen.

INHALT

* B.1.G. VISION® Philosophie

e Geratelibersicht und Handhabung

e Auswertung der Messung und des Screenings
e Glasberatung anhand der Messwerte

* Anwendungsbeispiele

[HR NUTZEN MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

M Anwendungssicherheit in der Handhabung |Zf Hochmodernes Augenscreening

M Spezialist fiir biometrische Glaser |Zf Bestmaogliche Sicht in jeder Situation
[Zf Abgrenzung zu anderen Augenoptikern |Zf Beriicksichtigung der persénlichen

) ) Augenparameter
[Zf Erweiterung des Serviceangebots

|Zf Augen Vorsorgeuntersuchung

ZIELGRUPPE DAUER UND PREISE

Alle, die in Betracht ziehen, sich durch biomet- Présenz 4 Stunden — unser Preis fir Sie: 800,-€!
rische Brillenglaser und zusatzliche Dienstleis-

tungen wie beispielsweise Augenvorsorge mittels

Telemedizin von der Konkurrenz abzuheben.

WEITERFUHRENDE RODENSTOCK AKADEMIE TRAININGS

M Der vordere Augenabschnitt: Biometrie trifft Screening — mit Prof. Dr. Stephan Degle

[Zf Funktion & klinische Relevanz — mit Prof. Dr. Stephan Degle

*Interne Rodenstock Kundenanalyse 2024




INHOUSE TRAINING — CNXT®

GUT BERATEN
MIT CNXT®

Nach dieser Schulung haben Sie einen guten Uberblick tiber die Beratungssoftware
CNXT® mit ihren verschiedenen Modulen und kennen deren Einsatzzweck. Sie wissen,
wie Sie Daten dokumentieren, Angebote erstellen und Individualisierungen vornehmen
kénnen. Sie verstehen, wie die von den angebundenen Geraten gesammelten Daten in
CNXT® dargestellt werden und wie Sie diese im Beratungsgesprach nutzen kénnen.

INHALT

e Softwarevorstellung

« Uberblick der einzelnen Module

¢ Einbindung der Rodenstock Geréte

¢ Tipps & Tricks fiir die Kundenberatung
¢ Ausblick fur die Zukunft

o -0in the digital future, Now.

INHOUSE TRAINING — VERKAUFEN

ERFOLGREICH
VERKAUFEN

Nach dieser Schulung kennen Sie die Grundlagen erfolgreicher Verkaufsgesprache. Sie
wissen, mit welchen Mitteln Sie den Durchschnittserlds Ihres Geschéafts steigern
kénnen. Anhand verschiedener Anwendungsbeispiele und praktischer Ubungen haben
Sie gelernt, Ihre Produkte mit deren Vorziigen und Eigenschaften zielgerichtet
anzubieten.

INHALT

e Moglichkeiten des Zusatzverkaufes

e Zufriedene versus begeisterte Kunden
e Verschiedene Kundentypen

¢ Eigenschaften-Nutzen-Analyse

e Praktische Tipps & Tricks

IHR NUTZEN

M Professionelle Visualisierung der Produkte
M Einheitliche Kundenberatung

M Aktuelle Beratungsmaterialien

M Individualisierungsmoglichkeiten

ZIELGRUPPE

Alle, die auf der Suche nach einer benutzer-
freundlichen und vielseitigen Software sind, mit
der Sie Kunden visuell beraten und nahtlos in die
Verkaufsgesprache integrieren kénnen.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

M Professionelle zeitgerechte Beratung
|Zf Visualisierung des Angebotes

|Zf Klare Produktvergleichbarkeit

|Zr Zugriff auf Zusatzprodukte

DAUER UND PREISE

Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!
Online 2 Stunden — unser Preis fiir Sie: 199,-€*

WEITERFUHRENDE INHOUSE TRAININGS — AUF ANFRAGE

M Nie war der Kunde so schlau wie heute — mit Kishor Sridhar

M Hochwertiges Verkaufen — darauf kommt es an — mit Bjorn Hammerling

*Interne Rodenstock Kundenanalyse 2024

[HR NUTZEN

M Impulse fir Ihr Verkaufsgesprach

M Steigerung lhres Umsatzes

[Zf Mehr Kundenbindung durch gute Beratung

[Zf Erhéhung der Mitarbeiterzufriedenheit

ZIELGRUPPE

Alle, die einen Impuls benétigen oder lhr Wissen
Uber die Grundlagen des Verkaufs in der Augen-
optik auffrischen moéchten.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

|Zf Lockere Atmosphare

|Zf Professionelle zielgerichtete Beratung

|Zf Hohe Zufriedenheit mit Service und Produkt

|Zf Attraktive Angebote

DAUER UND PREISE

Présenz 3 Stunden — unser Preis fir Sie: 600,-€!

WEITERFUHRENDE INHOUSE TRAININGS — AUF ANFRAGE

[Zf Verkaufen mit Persénlichkeit — mit Ben Bader

M Nie war der Kunde so schlau wie heute — mit Kishor Sridhar

[Zf Hochwertiges Verkaufen — darauf kommt es an — mit Bjérn Hammerling

*Interne Rodenstock Akademieanalyse 2024




INHOUSE TRAINING — CNXT®

CNXT®
INDIVIDUALISIEREN

Nach dieser Schulung wissen Sie, wie Sie |hre favorisierten Glaser und Dienstleistungen
individuell nach Ihren Wiinschen mit den dazugehérigen Preisen einstellen und
benennen kdnnen. Sie lernen, attraktive Angebote und Pakete flir verschiedene
Zielgruppen zu erstellen und zu visualisieren. Sie wissen, wo Sie die passenden Inhalte
und Informationen fir Ihre professionelle Beratung am Kunden finden.

INHALT

e Softwarevorstellung im Detail

¢ Einarbeitung in die einzelnen Module
e Favorisierte Produkte erstellen

¢ Einstellen eigener Verkaufspreise . Join the digital future. Now.

¢ Erstellung von Angeboten

IHR NUTZEN

[7] Individualisierte Produkte und Preise
M Professionalisierte Kundenberatung
M Zeitersparnis im Verkaufsgesprach
M Umsatzsteigerung durch Pakete

M Beratungssicherheit der Angestellten

ZIELGRUPPE

Alle, die mit Hilfe einer professionellen Bera-
tungssoftware lhren Geschaftserfolg gezielt vor-
antreiben und zugleich Ihre Mitarbeiter miihelos
und effektiv einbeziehen wollen.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

M Professionelle zeitgerechte Beratung
|Zf Visualisierung des Angebotes

|Zf Klare Produktvergleichbarkeit

|Zr Zugriff auf Zusatzprodukte

DAUER UND PREISE

Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!

WEITERFUHRENDE INHOUSE TRAININGS — AUF ANFRAGE

M Verkaufen mit Persénlichkeit — mit Ben Bader

INHOUSE TRAINING — FUNDUS SCANNER

FUNDUS SCANNER —
GRUNDLAGEN

Nach dieser Schulung sind Sie in der Lage, den Fundus Scanner zu bedienen und wissen,
an welcher Stelle in CNXT® Sie die Aufnahmen einsehen kénnen. Sie erhalten einen
ersten Uberblick der gangigsten Pathologien und sind in der Lage, diese zu erkennen.
Sie kennen die verschiedenen Méglichkeiten der Auswertung mit Hilfe der Telemedizin
und wie Sie die entsprechenden Berichte anfordern. Zusatzlich erhalten Sie praktische
Tipps zur sinnvollen und gewinnbringenden Einbindung in Ihr Tagesgeschaft.

INHALT

¢ Bedienung des Gerates
® Anamnese

e Fundusanalyse

® Telemedizin

¢ Einbindung in CNXT®

IHR NUTZEN MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN
M Experte flir Augengesundheit |Zf Vollumfangliche Versorgung der Augen
M Abgrenzung zum Wettbewerb |Zf Aufklarung und Gesundheitsvorsorge

|Zf Screening nach dem neusten Stand der
Technik

[Zf Neues gewinnbringendes Geschaftsfeld

|Zf Zeitsparend und praktisch

ZIELGRUPPE DAUER UND PREISE

Alle, die bereits im Besitz eines DNEye® Scanner Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!
2 sind oder erwagen, sich einen anzuschaffen Online 2 Stunden — unser Preis flir Sie: 199,-€!
und dartiber nachdenken, sich mit Hilfe der Tele-

medizin ein zusatzliches Standbein aufzubauen.

WEITERFUHRENDE RODENSTOCK AKADEMIE TRAININGS

[Zf Funduskopie — Pravention leicht gemacht — mit Petra Lindner

M Die haufigsten Augenerkrankungen im Uberblick — mit Prof. Dr. Werner Eisenbarth

*Bourne RR, Stevens GA, White RA, et al.: Causes of vision loss worldwide, 1990—2010: a systematic analysis.
Lancet Glob Health 2013; 1: e339-49


https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=&ThID=648
https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648
https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=515

INHOUSE TRAINING — EYE CARE CHECK

DIE ZUKUNFT —
EYE CARE CHECK

Nach dieser Schulung haben Sie ein gutes Verstandnis, wie die Telemedizin in der Augen-
optik angewandt werden kann. Sie kennen die Vorteile, die sich fiir Sie und Ihre Kunden
daraus ergeben. Sie wissen, wie Sie den Rodenstock Eye Care Check gewinnbringend

in Ihr Tagesgeschéft integrieren kdnnen.

INHALT

¢ Bedeutung der Telemedizin

¢ Integration des Services in lhren Alltag
« Ubersicht der Partner

¢ Vorstellung der Berichte

e Kommunikation an den Endverbraucher

INHOUSE TRAINING — MYCON®

MYCON®
FUR KINDER GEMACHT

Nach dieser Schulung wissen Sie, weshalb es so wichtig ist, praventives Myopiemanage-
ment bei Kindern zu betreiben. Sie haben einen guten Uberblick iiber die verschiedenen
Behandlungs- und Dokumentationsméglichkeiten. Sie kennen die Funktionsweise des
Rodenstock MyCon® Glases und wissen, wie Sie individuelle Trageparameter
einbeziehen kénnen.

INHALT

¢ Myopie bei Kindern

e Sensibilisierung fir das Thema

® Aufbau und Funktionsweise des Glases
® Dokumentation in CNXT®

e Tipps fiir den Alltag

IHR NUTZEN

M Chance fiir Zusatzumsatz
M Wettbewerbsvorteil

M Kundenbindungspotenzial

M Rechtssicherheit in der Beratung

ZIELGRUPPE

Alle, die Interesse daran haben, mehr lber die
Telemedizin in der Augenoptik zu erfahren und
einen zusatzlichen gewinnbringenden Service in
ihrem Geschaft integrieren wollen.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

|Zf Unkomplizierte Augenvorsorge

|Zf Schnelles zuverlassiges Ergebnis

|Zf Kurzfristige Terminvereinbarung maéglich

|Zr Keine langen Wartezeiten im Vergleich
zum Augenarzt

DAUER UND PREISE

Présenz 1 Stunde — unser Preis flir Sie: 200,-€*
Online 1 Stunde — unser Preis fiir Sie: 99,-€*

IHR NUTZEN

M Erweiterung der Zielgruppe

M Langfristige Kundenbindung
[Zf Experte flir gesundes Sehen
[Zf Positionierung lhres Geschaftes

ZIELGRUPPE

Alle, die Eltern und Kindern die Chance bieten
mochten, praventiv tiber Myopie informiert zu
werden und eine praktische sowie unkompli-
zierte Losung und Dokumentation bereitstellen
mochten.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

|Zf Aufklarung und professionelle Versorgung
|Zf Schnelle und unkomplizierte Lésung

[V] Asthetische Glaser ohne sichtbare Eingriffe

|Zf Transparenz durch Verlaufskontrolle

DAUER UND PREISE

Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!
Online 2 Stunden — unser Preis flir Sie: 199,-€!

WEITERFUHRENDE RODENSTOCK AKADEMIE TRAININGS

M Funduskopie — Pravention leicht gemacht — mit Petra Lindner

M Die haufigsten Augenerkrankungen im Uberblick —mit Prof. Dr. Werner Eisenbarth

*epitop GmbH https://vision.epitop.net/vision_screening_optical/
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WEITERFUHRENDE INHOUSE TRAININGS — AUF ANFRAGE
[Zf Kinderoptometrie — Kinderaugen optimal versorgen — mit Prof. Dr. Werner Eisenbarth

M Aktiv gegen Kurzsichtigkeit — Professionelles Myopiemanagement — mit Prof. Dr. Stephan Degle

*Kuratorium Gutes Sehen (KGS) www.sehen.de/presse/pressemitteilungen/kind-und-sehen/sehdefizite-bei-kindern/

11


https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=648
https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=515
https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=413

INHOUSE TRAINING — GLEITSICHT

GLEITSICHTGLAS
EINMALEINS

Nach dieser Schulung kennen Sie die haufigsten Stolperfallen bei der Auswahl von
Gleitsichtglasern. Sie lernen verschiedene Gleitsichtglas-Technologien und deren
Unterschiede abhangig vom Anwendungszweck kennen. Sie wissen, wie Sie Reklamatio-
nen und Unvertraglichkeiten vermeiden kénnen. Sie erhalten praktische Tipps zum
Verkauf hochwertiger Gleitsichtglaser.

INHALT

¢ Bedarfsanalyse

¢ Biometrischer Scan

¢ EinflussgroBen auf das Gleitsichtglas
¢ Glasberatung

e Chance auf hochwertigen Verkauf

INHOUSE TRAINING — IMPRESSIONIST®

IMPRESSIONIST® —
ALLES IM BLICK

Nach Abschluss dieser Schulung werden Sie verstehen, wie das Zusammenspiel von
Auge, Fassung und Gesichtsgeometrie das optimale Sehvermdgen beeinflusst. Sie
haben einen guten Uberblick tber die verschiedenen Anwendungsméglichkeiten
unseres Videozentriersystems und sind sich sicher in dessen Bedienung.

INHALT

e Geratelibersicht und Handhabung
e Einfluss individueller Parameter

e Gleitsichtglasibersicht

e Anpassempfehlungen

e Praktische Tipps & Tricks

IHR NUTZEN
M Erweitertes Wissen tber Gleitsichtglaser

M Weniger Reklamationen
M Zufriedene Kunden

ZIELGRUPPE

Alle, die in der Vergangenheit wiederholt un-

zufriedene Gleitsichtglastrager betreut haben
und nach Méglichkeiten suchen, in der Zukunft

Verbesserungen vorzunehmen.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN

|Zf Professionelle Beratung

|Zf Bestmogliches Gleitsichtglas

[V] Gute Vertraglichkeit

|Zr Hohe Zufriedenheit mit Service und Produkt

DAUER UND PREISE

Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!

WEITERFUHRENDE INHOUSE TRAININGS — AUF ANFRAGE

M Zufriedenheit mit Gleitsichtglasern erh6hen — mit Prof. Dr. Stephan Degle

IHR NUTZEN

[Zf Einfache Erfassung der Zentrierparameter
M Vernetzung mit CNXT® und WinFit

M Automatische Datensynchronisation

[Zf Interaktive und visuelle Kundenberatung

ZIELGRUPPE

Alle, die ihren Kunden ein optimales Seherleb-
nis bieten moéchten, unter Berlicksichtigung der
Aspekte Auge, Brillenfassung und Anatomie des
Tragers.

MEHRWERT FUR IHRE KUNDEN
|Zf Passgenaue Brille
|Zf Schnelle und unkomplizierte Messung

|Zf Unkomplizierte Ersatzbrillenbestellung
bei Verlust oder Bruch

DAUER UND PREISE

Présenz 2 Stunden — unser Preis fir Sie: 400,-€!
Online 2 Stunden — unser Preis flir Sie: 199,-€!

M Einsteigerseminar Refraktion — mit J6rg Tischer

M Aberrometrie trifft Praxis - mit Oliver Kolbe

*Kuratorium Gutes Sehen (KGS) www.sehen.de/presse/pressemitteilungenseh-gesundheit-und-technik/
augen-auf-beim-brillenkauf-der-weg-zum-perfekten-durchblick/

*Muschielok, A. (2017). Personalisierte Gleitsichtgldser nach Kundenwunsch —
Ergebnisse einer wissenschaftlichen Studie. Presentation at the Opti-Forum, Munich.

12 13


https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=504
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JAHRESANGEBOT 2026

Jetzt online buchen!

Klicken Sie einfach hier im PDF auf das gewlinschte Thema und gelangen Sie via

Verlinkung direkt zu unserem Buchungstool.

MARZ

JANUAR

FEBRUAR

Fr.16.1. — B.l.G.
So.18.1. EXACT® Sensitive

OPTI four
] 16 Stadte
Minchen bundesweit

Mo. 2.3.

Vorderer Augen-
abschnitt:
Biometrie trifft
Screening

Frankfurt
Referent:
Prof. Dr. Stephan
Degle

Seminar Webinar

APRIL

Mo. 20.4.

Augenhinter-
grund: Biometrie
trifft Screening

Mdinchen
Referent:
Prof. Dr. Stephan
Degle

MAI JUNI

Di. 19.5.

Neue Fakten zu
AMD, Katarakt

und Co.
Dusseldorf
Referent:
Prof. Dr. Werner Mo. 15.6.
Eisenbarth
Vorderer Augen-
abschnitt:
Biometrie trifft
Screening
Minchen
Referent:
Prof. Dr. Stephan
Degle

Jutl

Mi. 22.7.

Prismen leicht
gemacht

Frankfurt am Main
Referent:
Herr Jorg Tischer

AUGUST

Sommerpause

SEPTEMBER

Mo. 28.9.

Augenhinter-
grund: Biometrie
trifft Screening

Hamburg
Referent:
Prof. Dr. Stephan
Degle

OKTOBER NOVEMBER DEZEMBER

Di. 6.10. Mo.9.11. Akademie

Trainingspro-

Kind t tri
Inderoptometrie gramm 2027

Gleitsichtglas

Dusseldorf Expertentag

Referent:
Prof. Dr. Werner
Eisenbarth

Frankfurt am Main
Referent:
Prof. Dr. Stephan
Degle

Mo. 26. —
Fr.30.10.

ABC der
Augenoptik — fiir
Quereinsteiger

Minchen
Referent:
Produkt-Trainer

Di. 27.10.

Auftreten und

Wirkung — fiir

Auszubildende
Miinchen

Referentin:
Susanne Baral
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https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=515
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https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=733
https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=523
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https://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansichhttps://seminare.rodenstock.de/index.php?view=kartenansicht&menu=ThID=648t&menu=ThID=630

THEMENABEND ' : PRODUKT-TRAINER

WIR SIND IMMER IN IHRER NAHE

Kontaktieren Sie mich gerne telefonisch oder per E-mail.

+49 (152) 997 6193
jan.gassner@rodenstock.com

Jan Gassner
Region Mitte-West

X ¢

+49 (152) 2846 8133
daniel.lange@rodenstock.com

Daniel Lange
Region Mitte

X ¢

+49 (172) 8334117
stefan.meier@rodenstock.com

Stefan Meier
Region Siid-West

X ¢

+49 (172) 898 1535
sonja.mescher@rodenstock.com

IHR PERSONLICHER st
THEMENABEND

X ¢

Themenabende im eigenen Geschéft haben eine Vielzahl von Vorteilen,
die sowohl die Kundenbindung als auch Ihr Image und den Umsatz lhres
Unternehmens positiv beeinflussen kdnnen.

+49 (172) 731 0999
sabine.struebing@rodenstock.com

Sabine Striibing
Region Nord-Ost

X ¢

Sie moéchten lhren Kunden in einer gemiitlichen Runde die Méglichkeit
geben, sich zum Beispiel liber das Thema Kinderaugen zu informieren? Dann
helfen wir Ihnen gerne bei der Umsetzung und stellen Ihnen den passenden
Rodenstock Referenten zur Verfligung.
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I[HR UNTERNEHMEN. IHRE HERAUSFORDERUNGEN.

UNSERE LOSUNGEN — BEI IHNEN VOR ORT.

EXPERTEN-
WISSEN

AUS ERSTER
HAND

AUGENOPTIK UND OPTOMETRIE

Prof. Dr. Stephan Degle

M. Sc., Dipl.-Kfm (univ.),
Dipl-Ing. (FH) Augenoptik Jena

Prof. Dr. rer. biol. hum.
Werner Eisenbarth

Hochschule Miinchen
www.zefas.de

Dr.-Ing. Oliver Kolbe

Dozent und leitender
Optometrist

Petra Lindner

Optometristin,
Augenoptikermeisterin,
Betriebswirtin und Trainerin

Jorg Tischer
Augenoptikermeister, Dozent
in der Meisterausbildung,
Fachbuchautor und Redakteur

VERKAUF UND BERATUNG

FUHRUNG

Flihrungskrafteentwicklung

Daniel Lindinger

Trainer flr Flihrung,
Kommunikation, Zeitmanagement,
Teamtraining und HV- Systeme

Teamentwicklung

Thomas Miiller [Msc]

Psychologischer Managementtrainer &
Resilienztrainer Erlebnistrainer fiir
Service-Exzellenz, Verkauf und Vertrieb
Optometrist, Betriebswirt [d.H.]
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WIR SIND FUR SIE DA

Unsere Website:
Rodenstock Akademie
akademie.rodenstock.de

Nattrlich steht Ihnen das Akademie-Team auch gerne telefonisch unter +49 (0)89 7202 545
oder per E-Mail an akademie@rodenstock.com beratend zur Seite.

RODENSTOCK
AKADEMIE

rodenstock.de Wissen schafft Durchblick





